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ROZEZNANIE RYNKU
nr 2/2022

z dnia 12.04.2022 r.

1. Nazwa Zamawiajacego

ESENSIC Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig
Siedziba:
ul. WihoScianska 11/1a

10-683 Olsztyn

Miejsce realizacii projektu:

ul. Wtoscianska 11/1a
10-683 QOlsztyn
KRS: 0000778981

NIP: 7393926607

2. Rozeznanie rynku J

W ramach rozeznania rynku w odniesieniu do realizacji projektu: ,,Hybrydowa platforma lokalizacji
w czasie rzeczywistym” realizowancgo w ramach: Numer naboru POPW.01.01.02-IP.01-00-001/19,
I rundy konkursu nr 1/2019, Poddziatanic 1.1.2 POPW ,,Rozw0j startupow w Polsce Wschodniej”,
Dziatanie 1.1 Platformy startowe dla nowych pomystow, of priorytetowa 1 Przedsigbiorcza Polska
Wschodnia, Programu  Operacyjnego  Polska ~ Wschodnia  2014-2020  (Numer  projektu:
POPW.01.01.02-28-0001/20) oraz w celu oszacowania warto$ci zamowienia, w tym
kosztow realizacji zamowicnia, zapraszamy Panstwa do  przedstawicnia  oferty  cenowej

prowadzonego rozeznania rynku dla ponizszego zakresu prac:
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e Dzialania sprzedazowe oraz inne dgzgce do sprzedazy produktu projekiu . wotym pozyskanic kontaktow
biznesowych . leadow sprzedazowyceh . w zakresic:

- Udzial w szkoleniu wewnetrznym w firmic, dotvezgeym produktu w postaci Hybrydowej Platformy Lokalizacji -
jej zastosowania, rynku zbytu (person). potencialu , oraz pozostalych clementow wynikajgeyeh 2 Biznes Modelu
Firmy. Czas trwania - 3 tygodnie.

- Planowanic dzialan zwiazanych z pozyskaniem Leadow sprzedazowych

- Podjecic dzialan sprzedazowyceh | dziatan zmicrzajaeyeh ku pozyskaniu kontaktow biznesowych. osiagnigeiu
sprzedazy produktu.

Prosimy o zlozenie oferty na czas pelnych 5 miesigey pracy w pelnym wymiarze godzin (160 godzin miesiecznie).

Wymagania : Podmiot winien dysponowa¢ osobg odnoszaca sukcesy w dziedzinic rozwoju sprzedazy oraz
pozyskiwania nowych Klientow charakteryzujacy si¢ wysoka motywacja do pracy. Osoba powinna byé pozytywnie
ukierunkowana na realizowanic postawionych celow sprzedazowych. Do$wiadczenic w sprzedazy ustug w jednym
z sektorow: IT (software), elektronika, telekomunikacja. Bardzo dobra znajomo$¢ jezyka angielskiego w mowie i
pismie. Wysoka kultura osobista. Innowacyjne pomysly i sposoby pozyskiwania Klientow.

Uprzejmie prosimy o przedstawienie ceny (warto$¢ netto / wartos¢ brutto w zlotych polskich) 7

uwzglednieniem wszelkich kosztow dodatkowych dla powyzszego zakresu prac.

Uprzejmie prosimy o przestanic Panstwa  Oferty droga elektroniczna na adres e-mailowy:
biure@esensic.com do dnia 21.04.2022 r. do godz. 12:00.
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